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今年是中国改革开放45周

年，也是“一带一路”倡议提出十

周年。开放是南海千百年来绵

延不绝的深厚基因，也是新时代

新征程必须牢牢把握的关键优

势。

9月15日，南海召开外经外

贸工作推进会。会议持续3个多

小时，不仅邀请出访企业代表分

享“出海”经验，区领导还分享了

下一步外经外贸的工作思路，从

而凝聚更广泛的开放共识。

会议释放了一个强烈信号：

南海将加大力度扶持外经外贸

发展，以高水平开放支撑现代化

活力新南海建设。

为何南海强调“走出去”？
广东省委提出，要坚持“五

外联动”，不断开创对外开放新

格局。今年以来，南海高度重视

外经外贸工作，多次由区领导带

队，多批次组织企业到日韩、欧

洲、东南亚开展经贸交流活动。

今年2月，南海区委书记顾

耀辉率领南海区招商团赴韩国、

日本，开展项目洽谈、招商引资

工作。今年4月，南海区委常委、

常务副区长徐永强率领经贸考

察团赴欧洲交流。今年8月，南

海区委常委、统战部部长乔吉飞

率工商界考察团走进土耳其、挪

威和丹麦。今年9月，南海区区

长王勇带队到印度尼西亚、泰国

和沙特阿拉伯开展经贸交流工

作。

与此同时，南海还组织近

150家企业赴土耳其、德国、印尼

等十几个国家开展经贸交流活

动。在保护主义抬头，全球化遭

遇逆风的今天，南海为何强调

“走出去”？

首先，“走出去”是为了抢抓

海外机遇。从全国数据来看，今

年上半年我国出口同比增长

3.7%，其中，对“一带一路”沿线

国家的进出口增速接近两位数，

对俄罗斯出口同比增长78.1%。

这说明“西方不亮东方亮”，海外

还有很多市场潜力可挖。今年8

月，南海区汽车行业协会组织14

家汽配企业参加2023年俄罗斯

国际汽车配件展览会。不少企

业反映，南海汽车及汽配凭借自

身的产业链优势及不断提升的

质量，有望在俄赢得更多市场份

额。

其次，“走出去”是避免国内

市场“内卷”的一条路径。南海

的泛家居产业发达，但近年来受

房地产市场影响，国内相关需求

持续萎缩，不少企业感到压力很

大。但从南海经贸团近期出访

的见闻来看，东南亚、中东等地

区均处于工业化和城镇化快速

发展阶段，对建材、陶瓷、家具等

产品需求量很大，合作的空间也

很大。

再次，“走出去”可以提升企

业的国际竞争力。比如，华特气

体是我国气体行业首家科创板

上市企业，近年来通过收购新加

坡工业气体有限公司等动作，近

三年实现境外收入倍增。同样，

文灿股份通过收购法国百炼集

团，快速实现了全球化的生产布

局。今年法国总统马克龙访华

期间，就会见了文灿股份董事长

唐杰雄，表明该企业的国际影响

力不断上升。

当前，虽然全球化遭遇逆风，

但全球化的主流和大势并没有改

变。不畏浮云遮望眼，南海企业

应以面朝大海的视野拥抱开放，

以海阔天空的激情参与开放。

“走出去”要战略也要策略
企业“走出去”，走向的是风

景无限的广阔天地。然而，“走

出去”也是一个复杂又具有挑战

性的过程。我们既要坚定“走出

去”战略，又要避免盲目“走出

去”，既要坚定地出航，又要防范

“风高浪急”。

海外有粮，但也有墙。我们

应看到，相关国家在经济发展、

国家治理、社会发展、人文环境

等方面存在较大差异，会给企业

“走出去”带来一些风险和挑

战。当前，我们强调高水平“走

出去”，不单指把南海生产的产

品卖到国外去，还包括产业链的

对接、品牌及模式的输出、创新

资源的互补等，因此要充分理解

国际规则，统筹好安全和发展的

关系。

推动企业“走出去”，我们要

充分做好调研，提前规避风险。

防范风险是企业“出海”的必修

课。企业“走出去”，必须要充分

了解当地的政治环境、营商环境、

税务环境，提前研究当地的法律

法规。政府相关部门可联合相关

研究机构，为“走出去”的企业提

供境外政治、经济、劳工、投资等

安全预警咨询，助力企业及时掌

握投资目的国的最新信息。

推动企业“走出去”，我们应

发挥集群优势，推动“抱团出海”

“借船出海”。以往企业出海往

往以单打独斗为主，而未来出海

的模式会变成“整合资源，抱团

出海”的模式。南海虽没有央企

这样的“航空母舰”，但有“轻舟

十万”，有产业链集群的优势。

对于泛家居等优势产业链，可通

过抱团参展、抱团对接等方式，

实现“抱团出海”。与此同时，可

以借助央企、国企的大船走出

去，打入他们的采购体系，实现

“借船出海”。

推动企业“走出去”，我们还

应强化政策配套和支持机制。

企业“走出去”普遍面临市场、信

用、汇率等多重风险。我们要强

化专业支撑，加快培育和集聚高

能级机构，做强专业服务业支

撑；要优化好国际贸易的公共服

务，积极鼓励传统外贸企业、跨

境电商企业、物流企业共同参与

海外仓的建设；要完善国际贸易

的金融支持体系和担保机制，扩

大出口信用保险的覆盖面，为企

业“走出去”提供有力的资金支

持。

志合者，不以山海为远。站

在新的起点，南海将以更大气魄

推进高水平开放，以更实举措提

升开放型经济水平，为高质量发

展增添新动力、拓展新空间。

坚定“走出去”勇当弄潮儿
◎李年智
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南海释放扶持外经外贸发展的强烈信号

助企“走出去”寻找新商机
对外开放是经济发展的不竭动力。南海是吃改革饭、走开放路发展起来的，40多年的拼搏历程证明，封闭没有出路，开放才能进步。
9月15日，在南海经贸团出访回来不久，南海区召开外经外贸工作推进会，企业、协会、专家与党政干部共同探讨外经外贸的新机遇、新

挑战，凝聚起更广泛的开放共识。
“今天的会议，正是要释放加大力度扶持外经外贸发展的强烈信号，政企形成合力，共同把外经外贸工作推上新台阶。”南海区区长王勇表

示，要坚定走出去的信心，以高水平开放支撑现代化活力新南海建设。

按照上级的要求，拼经济不

仅要扩大内需，也要促进“五外联

动”，推动国内国际双循环。

广东省委要求，要把握规律、

把握主动，着力激活改革、开放、

创新“三大动力”，再造新征程广

东现代化建设关键新优势。

今年以来，南海高度重视外

经外贸工作，多次由区领导带队，

多批次组织企业到日韩、欧洲、东

南亚开展经贸交流活动，助力企

业对接新资源、新渠道，并取得不

错成绩。

9月3日至12日，王勇率南

海经贸考察团，到印度尼西亚、泰

国和沙特阿拉伯开展投资推介、

经贸交流工作。

在南海经贸团的出访考察

中，不少企业收获满满。

“与其坐在办公室抱怨国内

市场有多‘内卷’，不如走出国门

看看外面的商机。”广东宇成投资

集团有限公司副总裁陈信枝是此

次考察团成员之一，此行拜见了

宝钢资源及中国有色集团印尼分

公司的负责人，现场达成了合作

意向，将进口印尼金属矿产和粗

加工产品。宇成投资还与印尼的

矩阵资源签署战略性合作框架协

议，矩阵资源负责整合印尼的上

游资源，宇成集团负责进口与国

内的分销，强强联合，构建跨国性

的商贸桥梁。

南海企业在海外市场仍然大

有可为。“我今年三分之一的时间

都在海外，有付出就有回报，我们

公司2022年出口增长47%，今

年出口预计增长69%，2024年

预计也有超60%的增长。”南海

机械协会常务副会长、佛山慧谷

科技股份有限公司总经理邓飞舟

认为，有技术壁垒、研发实力的企

业，在国际市场上会有非常好的

发展。

走出去，抢的不仅是订单，也

是机遇。汉诺威工业博览会被视

为全球工业技术发展的“风向

标”，今年初，南海机械行业企业

时隔三年再次抱团亮相国际市

场，不仅参展企业数量创下历史

新高，更斩获超15亿元的意向订

单，表明南海产品在国际市场上

拥有很强的竞争力。

走出去，不仅包括产品的走

出去，也体现在越来越多南海企

业在境外投资设厂。此次南海经

贸团考察的华特气体，正是南海

企业“走出去”的典范。

“华特气体通过收购新加坡

工业气体有限公司，增设华特气

体泰国科技有限公司，增强了国

际交流，增加了产业链的韧性和

安全性，也进一步加强了在乙炔

生产、DOT钢瓶检验等方面的

关键技术。”广东华特气体股份

有限公司海外市场总监刘茜表

示，华特气体一直将国际化战略

作为公司发展的重要战略，过去

三年，华特气体境外收入不断增

长，从 2020年的 23730万元

增长到 2022 年的 46378 万

元。

刘茜提醒，走出去要充分做

好调研、规避风险，提前做好

ODI备案工作，不打无把握之

仗。比如，为推动收购，华特气

体的尽调团队包括新加坡当地

行业资深专家、律师团队、会计

事务所等，核查包括标的公司的

产品、市场占有率、合规性、公寓

印花税等问题。

邓飞舟坦言，当前走出去，

还面临签证难、拓展成本高（含

运输和特装）、专利保险等费用

高、融资渠道少等问题，希望政

府加大政策支持力度，支持企业

出海，也支持协会和企业开展引

进来的活动。

今年以来，为贯彻落实省委

关于打好外贸、外资、外包、外

经、外智“五外联动”组合拳的决

策部署，南海出台了《实施“五外

联动”打造南海区对外开放新高

地工作方案》，紧抓南海创建广

东省进口贸易促进创新示范区

建设的契机，谋划打好“五外联

动”组合拳，推出了系列举措，取

得了不错的成效。

今年以来，为支持企业出境

抢订单，南海组织区内近150家
企业赴土耳其、德国、印尼等十

几个国家开展经贸活动。南海

还积极支持企业高质量“走出

去”，今年以来全区新增境外投

资企业16家，累计投资总额近

6000万美元。其中，新增“一带

一路”境外投资企业5家，累计

投资总额355万美元。

南海区委常委、统战部部长

乔吉飞表示，接下来，将从拓宽

国际合作的商务渠道和优化国

际合作营商环境两方面助力外

经外贸发展。在拓展国际合作

商务渠道方面，将持续“请进

来”，与海外商协会、社团、中介

机构保持联系，重点对接与南海

重点行业有密切关联的企业；推

动“走出去”，制定“跨境出海服务

行动计划”，充分利用联合国采购

促进会、抖音南海基地、力合科

技、南海集优采购平台等的海外

资源，推动更多本地企业连接国

际市场；持续“搭舞台”，继续鼓励

引导本地商协会抱团到海外参

展。在持续优化国际合作的营商

环境方面，将发挥好海外侨胞的

桥梁作用，对接好海外南海商会、

南海同乡会的交流沟通，优化好

国际贸易的公共服务，配套好国

际贸易的金融支持。

“仍然要增强走出去的信心，

海外市场仍大有可为。同时，要

坚定请进来的决心，增强请进来

的力度，进一步开拓请进来的空

间。”南海区委常委、常务副区长

徐永强表示，下一步，还要改变走

出去的方式，以前走出去更多是

单打独斗依靠传统渠道的方式。

未来要依托行业协会、重点对外

平台抱团走出去；走出去的内容

也要改变，之前是产品走出去，未

来或许是核心零部件走出去。

“走出去”寻找商机
企业收获满满

政企形成合力
推动外经外贸工作

广东外语外贸大学非洲研

究院院长刘继森：

南海企业生产的产品

以家居产品为主，在非洲

市场的潜力大，应主动参

与到非洲工业化的进程

中。毗邻广州是南海外贸

的一大优势，广州有许多

非洲国家领事馆、非洲商

协会，应把握好这一优势，

构建更全面的商贸和人文

交流渠道，积极构建外资

外贸服务平台，争取把非

洲主题跨境电商基地、非

洲国家的采购基地落户南

海。

广东制造业隐形冠军(南

海)研究院执行院长李晓

佳：

不同类型的企业应有

不同的走出去策略。南海

泛家居产业链完善，面临

国内房地产市场下滑的压

力，而“一带一路”国家当

前正在快速城市化，有大

量工程项目，南海企业可

以随央企借船出海，从产

品出海，到技术出海，再到

资本出海。

资深媒体人龙建刚：

改革开放四十多年，

中国制造已经形成强大的

国际竞争力，企业走出去

恰逢其时。面对新的国际

环境，要考虑改变走出去

和请进来的方式，找到一

种合作共赢的方式。
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■今年以来，南海多批次组织企业“出海”开展经贸交流活动。图为9月南海经贸团访问泰国，与当地

客商交换名片。 （通讯员供图）


