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三“链”织密一张网 里水“内循环”经济升温
里水从企业销售链、资金链、供需链三个维度，推动镇域经济“内循环”

三“链”织密一张网 里水“内循环”经济升温
里水从企业销售链、资金链、供需链三个维度，推动镇域经济“内循环”

8月13日至14日，里水梦所睡眠文化博物馆分别迎来两批
亲子家庭，他们在镇内企业裕达家具老师的指导下，体验非遗藤
编技艺，了解藤编历史起源和制作方法。

自里水出台《里水镇实施“12345”推动经济内循环三年行
动方案》（以下简称“内循环”方案）以来，该博物馆所属源田床
具、梦所家居等公司生产销售的床垫、家居用品、文创产品上线
“里水好物”线上商城，不仅打开了新的销售渠道，提升知名度，
还链接镇内爱琴珍珠、裕达家具等企业资源，设置体验专区，吸
引一批批游客参观体验。

“内循环”方案致力构建企业深入合作、要素互补、资源共
享、发展共促的内循环发展新格局，一批如梦所家居、华特气体
等企业真实受益。里水从企业销售链、资金链、供需链三个维度
铺开一系列行动，镇域“内循环”经济正在快速升温。

“正值暑假，我们周末举行亲

子手作沙龙、开展研学游等，吸引

了很多市民前来参观，既提升企

业知名度，又促进了消费。”佛山

市源田床具机械有限公司总经理

李泓业表示，里水推出“内循环”

方案，搭建“里水好物”线上商城，

为市民研学、消费打下了良好基

础，企业销售业态更为丰富。

为让市民更有体验感，李泓

业还与爱琴珍珠、裕达家具、一

方制药等镇内企业协调，在梦所

睡眠文化博物馆设置珍珠销售

及藤编体验区，反响热烈。

早前，里水打造了镇级线上

商城“里水好物”，致力推广里水

企业及其名优产品，吸引了众多

企业入驻，首批近400款产品上

架。一方四季的红糖姜茶、阿胶

礼盒，广东优凯科技的黑科技洗

衣凝珠，梦所睡眠文化的助眠眼

罩、记忆枕头，袁记云饺……一

批“里水好物”更让人们所熟

知。商城上线以来，结合里水欢

乐购消费券活动的开展，一个多

月就拉动近百万元销售额。

可以说，“里水好物”线上商

城的建立，拉开了里水镇域经济

“内循环”的帷幕，通过一个平台

把里水的企业和市民“链”在一

起，既强势助力企业品牌输出，

提升本土品牌知名度，也让市民

更方便地买到物美价廉的本土

产品，实现“双赢”。

例如“偶爱你”洗衣凝珠，是

广东优凯科技有限公司自主品

牌产品，年产量超20亿颗。公

司总经理黄平表示，“偶爱你”品

牌的洗衣凝珠通过线上商城推

广销售，销售额大幅上升，今年

销售额同比增加230%。

里水镇经济发展办相关负

责人介绍，商城平台抱团营销，

激发了里水企业积极尝试新销

售模式的探索。据统计，首批进

驻的60家企业中，有20家企业

一直以传统B2B模式运营，如今

通过“里水好物”线上商城，积极

加入内循环行列，开拓B2C电

子商务新业态。
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为寻求新的工业经济增

长点，里水打出强服务、促对接

的组合拳，把产业链供需对接

合作作为推动经济“内循环”的

重要着力点，按照产业链上下

游关联企业，对镇内企业进行

走访调研，深入了解企业的产

业链供需情况。通过精准的供

需对接，镇内许多原来互不认

识、不了解的企业逐步加强联

动，了解彼此之间的需求和长

处，让更多战略共赢合作在镇

内完成。

在这一背景下，广东华特

气体股份有限公司与蕾特汽

配、德展精密、日东工具等镇内

知名企业纷纷达成实质性商业

合作，大大减轻企业生产用气

成本，形成良好互动。

广东华特气体股份有限

公司相关负责人介绍，气体应

用于各行各业的生产，当下不

少企业原材料供应受物流、大

宗商品价格等因素影响，不一

定能及时供给，华特气体在里

水自产自销，供应给镇内企业，

建立完整生态链，此举具有很

好的示范意义。

据了解，这几家与华特气

体合作的公司，每月采购额从

数十万元到数百万元不等，在

与华特气体合作前，基本都与

世界500强气体供应企业合

作，如今与华特气体合作，用气

成本得到不同程度的下降。其

中，德展精密公司与华特公司

合作后，企业用气成本降低了

20%。

自“内循环”方案落地一个

多月以来，里水已举办了10多
场供需对接会，对接内容包括

企业产品的对接、技术的对接、

服务的对接等。里水在供需链

条上下功夫，让“内循环”理念

更清晰，有效推动里水产业集

群式发展，促进镇内企业产业

链对接融合，有力促进里水企

业的协同发展。
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6月22日，里水发布《里水镇促进经

济高质量发展指导意见》及“12345”推
动内循环三年行动方案，着力“扩内需、稳

增长”。其中，在扩大内需方面，里水计划

未来三年投入5000万元，积极帮助企业

开拓本土市场，预计拉动销售额10亿元。

除了在企业销售链、供需链上铺开推

动“内循环”工作外，里水还着力畅通企业

资金链，引入“金融活水”浇灌。7月7日
的银企对接会上，里水12家企业与12家
银行现场签订了5.21亿元的融资合作

意见。银企对接会后，里水继续发力，后

续超50家企业与银行达成近10亿元的

融资合作意向，其中11家企业已成功获

得银行贷款1.34亿元，11家企业2.5
亿元的融资额度正在审批中，其他企业的

融资贷款正在深入洽谈中。

截至2022年7月，里水金融机构各

项贷款余额 301.81亿元，同比增长

12.51%，金融资本流向里水实体经济主

体，大大提振了企业投资发展信心，激发

企业活力，“内循环”效应逐步显现。

里水镇经济发展办相关负责人介绍，

下阶段，里水将继续围绕销售链、资金链、

供需链做深做细，织密“内循环”这张网。

销售链方面，将通过加快打造里水“墟日

文化”平台、举办大型网红带货比赛，进一

步提升里水特色名优产品知名度，助力企

业实现销售增长；资金链方面，将通过开

展投融资对接会，为镇内有融资需求的企

业实现精准对接，为企业创造良好的金融

营商环境；供需对接方面，继续围绕产业

链优势互补、拉动内需等方面着力，灵活

组织形式多样的线上线下供需对接活动，

实现大中小企业协同创新、融通发展的良

性互动。
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能防水可弯曲“屏”实力进军国际市场
早道科技研发的防水柔性LED屏，有望重构城市亮化工程的应用场景

■“里水好物”商城里销售的本土优质产品。

■在第27届广州国际照明展览会（GILE）上，佛山市早道科技有限公司亮相一款新型户外防水可

折叠柔性LED显示屏。

8月初，在第27届

广州国际照明展览会

（GILE）上，佛山市早

道科技有限公司（下称

“早道科技”）亮相一款

新型户外防水可折叠

柔性LED显示屏。其纤薄屏体上覆盖着一层纳米级防水

镀膜，通过任意弯曲可灵活展现高清性能。防水柔性

LED屏的诞生，有望重构城市亮化工程的应用场景。

此时，距离早道科技创始人陈映霞“二次创业”已过去

4年。从程控交换机研制到数字化LED显示设备研发，

早道科技代表着狮山众多中小型企业转型的艰难历程，背

后也蕴藏着传统制造业的转型密码。

销售链

供需链

资金链

文/图珠江时报记者陈志健通讯员朱嘉泳

把产品卖到非洲
“站好程控交换机的最后一班岗”

陈映霞的第一次创业是在

1999年，当时是英语教师的她辞

职经商，跟着丈夫创办佛山市威

而信科技有限公司（下称“威而

信”），从事程控电话交换机的研

发生产与销售，开拓国际市场。

历经二十多年的奋斗，威而

信成为国内程控用户交换机规模

最大的研发和生产企业之一，产品

畅销全国各大中小城市，并出口多

个国家和地区，在行业中占有举足

轻重的地位，曾为美国GE（美国

通用）以及国内的TCL代工。

但随着无线通讯技术的发展

及市场环境的急促变化，威而信

与南海大部分传统制造企业一

样，面临着转型升级的迫切要

求。在固话市场低迷的情况下，

陈映霞时刻保持敏锐的市场触觉

和浓郁的人文温暖。

“科技并非是冷冰冰的线缆

和电路板，只要有人还需要这类

产品，我们就坚持站到最后一班

岗。”面对国内这片红海行业，威

而信决定通过产业转移的方式，

在非洲打开发展新空间。

响应“一带一路”倡议，威而

信程控电话交换机扩大对非洲

市场的投入。这两年来，公司出

口非洲市场的销量稳中有升。

在近年互联网发展带动下，泛非

地区都能看到威而信程控交换

机的身影。与此同时，通过对非

洲进行“传带帮”，极大地帮助和

提升了非洲客商的通讯效率和

商业技能。 文/图珠江时报记者梁凤兴

沉浸式开发数字型产品
技术攻关啃下“硬骨头”

用中国制造的成本换取

非洲市场的红利，这需要极大

的韧性。为了支撑企业发展，

跟紧工业4.0步伐，陈映霞把

眼光投向了全新的赛道。

“实体经济始终是中国经

济发展的根基。在发展实体经

济过程中，要坚持自主创新，企

业才能立于不败之地。”2018
年，为了转型新产品的需要，陈

映霞成立佛山市早道科技有限

公司，以柔性LED显示屏研发

和生产技术，开辟一条国产柔性

屏的自主创新之路。

早道科技与广东工业大

学硕士研究团队进行产学研

合作。经过不断实验和修正，

户外防水柔性显示屏的研制

终于尘埃落定。与传统的常

规LED显示屏不同，户外防水

柔性屏更具灵活性、可折叠的

特点，与曲面、异型场景实现完

美贴合，根据客户需求，产品还

可以定制设计滚动和摆动等

多种效果。

然而，受疫情影响，原材

料、芯片价格暴涨,早道科技

的出口业务严重下滑。尽管

如此，公司坚持加大科研投

入，激励员工研发创新，做好

技术储备，以在市场回暖前

“苦练内功”。

记者在灯火通明的生产车

间内看见，智能化、可视化、信息

化的生产线正在源源不断地生

产着各型号产品。据介绍，早道

科技的产品销往波兰、法国、匈

牙利、西班牙等欧洲国家，目前

正在洽谈某项重要国际赛事，提

供柔性屏的特有应用场景和显

示屏解决方案。

公司技术总监陈广源表

示，户外柔性屏最大的难点在

于防水，要在软模组上形成纳

米级镀膜，以保障模组和灯珠

的防水性能。在公司荣誉墙

上，记者看到众多专利证书及

奖杯。“该技术能够攻克户外体

育赛事的应用痛点，有望开启

户外LED柔性显示屏的新潮

流。”陈映霞说。

让中小微企业
挺得住、过难关、有奔头

在传统企业向数智化转型

的大潮当中，陈映霞和许多佛山

企业家一样低调务实、保持市场

洞察力和常怀危机意识。但与

头部企业相比，如早道科技般的

中小型微企业，实现跨行业、跨

技术的升级转型，需要有更大的

耐力和魄力，他们在转型路上的

探索与坚持精神足以赢得尊敬。

中小微企业对于吸纳就业、

繁荣经济、活跃市场有重要意

义，但规模小、业务相对单一、抗

风险能力弱。面对疫情带来的

不利影响，稳住中小微企业就是

稳住经济的“半壁江山”，也就稳

住了就业，稳住了民生。贯彻落

实政府工作报告有关要求，要在

减税降费、信贷支持、引导扶持

上发力，促进中小微企业舒筋活

血、强筋壮骨，使其挺得住、过难

关、有奔头，增强持续健康发展

的活力，为经济发展和社会稳定

打下坚实基础。

陈映霞认为，中小微企业要

做大做强，开拓更大市场，加强

规模化，实现数字化，以此带动

利润的增长。她希望政府在采

购和宣传等多个环节，给予本地

中小微企业更多鼓励和扶持，让

企业能快步发展，成为行业的头

部企业。

记者手记


