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连日来，里水的花卉销售由“迎春花市”为主转身为“产地直销”，里水政府主动

担当，联合社会各界共同研究，多措并举创新销售模式，助力花农打开大市场、扩展

大销路。里水总商会、协会、女企业家等走进花卉种植园区团购年花，拓宽年花售

卖渠道；南海区政协到里水调研年花销售情况，为里水花卉种植业发展出谋划策。

调研里水年花销售情况

1月22日，南海区政协副

主席黄庆添到里水调研新春年

花销售情况，里水镇党委书记

谭艳玲、副书记余海生等陪同，

调研团队还购买了蝴蝶兰，并

向社会发出号召，希望广大企

业家、协会、市民等共同努力，

推动花卉销售。

“蝴蝶兰销售情况怎么样

了？这里的花都长得很好看

啊！”在广东万顷园艺世界的九

玖兰业，调研团队详细了解种植

户当前的销售情况，一边探讨蝴

蝶兰种植发展的新路子、新办

法，以及种植户如何转型升级，

走高效率、高效益销售之路。

九玖兰业负责人张月华

说，近期看花买花的客商每天

都在增加，相信通过政企以及

社会各界的通力合作，花卉销

量定会有所提高。

黄庆添强调，花卉种植业

是里水特色的农业产业，也是

里水农业增效、农民增收的主

导产业之一。在当前疫情常态

化的大环境下，种植企业要尽

快实现转型升级，建立多元化

的生产方式，突破零售瓶颈，深

挖花卉综合价值，优化产品结

构，把花卉产业发展从数量型

转向质量效益型。

“群众不止买花，还会来赏

花，作为企业，不但要提高花的

品质，更要把企业形象做好，吸

引更多市民前来打卡！”调研过

程中，谭艳玲还为农户支招，帮

助企业寻找新发展机会。她指

出，花农可以在温室大棚里专

门开辟一个“DIY手工区域”，

让市民自己设计年花的摆盆，

将买花与旅游体验相结合，将

一产、三产充分联动起来，让市

民更有体验感。

黄庆添充分肯定了里水销

售年花的相关措施，认为措施得

力，实施及时，成效明显，希望种

植户能恢复信心，里水也要多想

办法，将花卉产业的发展与旅游

业和乡村振兴结合起来，促进全

镇农业产业实现转型升级。

邀请“她”力量直播带货年花
1月23日上午，南海

区妇联联合南海女企业家

协会前往里水岭南农业产

业创意园，举办一场别开

生面的南海年花“她”代言

直播活动。南海区妇联主

席张敏，以及里水镇党委

委员、妇联主席杨华，里水

镇妇联副主席甘兰施、李

惠清等出席活动。

在装饰别致的直播

间内，主播为大家介绍精

心挑选的爆款年花，有寓

意大展宏图的红掌、象征

希望光明的银柳、大吉大

利的年桔，更少不了里水

盛产的各款蝴蝶兰。

当天，南海区妇联、

里水镇妇联还组织女企业

家前往万顷园艺世界购买

年花。“这次活动我们还搭

了一回线。”女企业家们说，

很多企业员工都有买年花

的计划，得知万顷园艺世界

的花卉品种多、价格实惠

后，她们也组织了一批有需

要的员工前往选购。“看到

她们买花时开心的笑容，我

们也觉得很暖心。”

记者在现场看到，除

了陆续前来选购年花的群

众外，还有一群拿着手机忙

活的主播们。他们在网上

看到相关宣传后，也自发前

来开展直播带货。“今天我

们是第一次来这里直播，没

想到有这么多同行。”合兴

传媒联合创始人黄杰华说，

虽然线上下单的人数不多，

但有很多观众都在咨询购

买地址，“希望通过直播的

形式吸引越来越多的人来

选购蝴蝶兰。”

此次直播活动共吸

引2000多人在线参与，

销售额超10万元。除了

线上吸引更多客流外，线

下也陆续有客商慕名前来

选购年花。

“继续发挥巾帼力

量，化整为零地开拓客源，

打开线上线下销售渠道。”

南海区妇联相关负责人表

示，除了发动各级妇女组

织、广大妇女群众支持本

地年花，协助花农进社区

外，南海区女企业家代表

更创新销售形式，现身直

播间为南海年花代言带

货，推广南海优质年花。

带头认购200盆蝴蝶兰

1月18日，里水镇

经济发展办组织里水总

商会及智能家居协会、

模具协会、钢管协会、鞋

业协会、台商协会、女企

业家协会的代表到万顷

园艺世界进行团购，总

商会带头认购了200盆

蝴蝶兰，旨在进一步刺

激市民购买年花，助力

年花销售。

协会代表们走进

万顷园艺世界的蝴蝶兰

生产基地考察，与多个

企业负责人了解生产种

植销售情况。在蝴蝶兰

温室，气温宜人，干爽通

风，蝴蝶兰的苗种、成品

分布规整，工人正忙碌

地对苗种喷水、修剪

……一年四季，这里繁

花不断，绿意盎然。

里水总商会会长

高耀庭说，现在社会各

界齐心协力，充分展现

出“搭把手，拉一把”的

精神。里水总商会积极

响应，体现了商会与大

家一起应对困境的决心

和信心。

高耀庭表示，联合

商协会来到万顷园艺世

界，就是要做好表率，号

召广大里水企业鼎力互

助，也希望种植企业能

多想办法，在宣传、价

格、质量上多措并举，吸

引市民购买。

近日，里水镇班子

领导及相关部门纷纷走

访各大种植场，为年花

做推广，整合更多资源

拓宽年花销售渠道、创

新销售模式。经过前期

的宣传推广，已有不少市

民前来园区购买年花。

搭起临时摊位发动居民买花

1月20日上午，里

水镇妇联组织发动大步

社区巾帼队伍，开展认

购活动，进一步帮助花

农打开年花销路。

在大步市场门前，

粉马甲搭建起一个临时

摊位，售卖一盆盆漂亮

的蝴蝶兰，长势喜人的

花，陆续吸引群众前来

选购。

“这几盆蝴蝶兰长

得很好看，这个怎么

卖？”“这些都是刚从种

植大棚运过来的，一株

都是批发价！”里水镇妇

联副主席甘兰施、李惠

清和志愿者一起，帮忙

介绍、销售蝴蝶兰。大

步社区党委书记易湛

平也带头认购，用实际

行动支持年花销售。

当天上午共售出 132

株蝴蝶兰。

“买好花，更是做好

事！”刚购得“大财主”蝴

蝶兰、满脸笑意的陈顺

平认为，里水蝴蝶兰十

分具有本土特色，每年都

会买回家摆放，现在有摊

位设在“家门口”，让他感

到更方便更省心。

接下来，里水镇妇

联将发动镇内多个村

（社区）加入行动，在开

展社区活动的同时，以

年花销售宣传摊位的

方式进行“线上+线下”

销售，进一步推动年花

销售。

文/珠江时报记者陈志健刘伟鹏

社会各界多措并举助力

里水年花打开大市场

线上线下发力
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■■各式各样的蝴蝶兰各式各样的蝴蝶兰，，购购

买一株也能享受批发价买一株也能享受批发价。。

■黄庆添、谭艳玲等选购蝴蝶兰。

■里水镇女企业家协会会

长陈小凤参加直播带货。

销售回暖


